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Marzy wam sig
wiasne biuro pod-
rozy? Nie wiecie,

w czym tkwi tajem-
nica sukcesu?
Przeczytajcie

o dwoch panach,
ktorym sig udato i to
niewielkim naktadem
kosztow.

— Centrum Podrézy Masz Wakacje
wystartowato doktadnie 15 kwietnia
2010 roku — usciéla Wojciech Sta-
nistawski, wspdtwtasciciel firmy.
- Nie oznacza to jednak, ze obaj
z Krzyskiem (Tuzem, wspotwiasci-
cielem — dop.red.) wzielismy sie
znikad.

Doswiadczenie to podstawa

| rzeczywiscie, obaj zatozyciele
Masz Wakacje od wielu lat zwigzani
sg z branzg turystyczng w Kosza-
linie. — Tak sie ztozyto, ze obaj przez
dziesiec lat pracowalismy w réznych
biurach podrézy - wyjasnia
Krzysztof Tuz. — Az w koricu zdecy-
dowalismy, ze czas najwyzszy po-
taczy¢ sity i zacza¢ pracowaé na
wtasnych rachunek.

Panowie nie ukrywaja, ze bardzo
pomogto im to, ze ich nazwiska ko-
jarzyty sie koszalinianom z tury-
styka. — Mimo, ze pracowali$my pod
szyldami roznych firm, i tak kazdg
sprzedang wycieczke markowalismy
wtasnym nazwiskiem — wyjasnia
pan Wojciech.

Rozni klienci, wspolne podejscie

Panowie Wojciech i Krzysztof,
z racji swoich wczedniejszych do-
$wiadczen zawodowych, majg zu-
petnie réznych klientéw. — Ja zaj-
muje sie gtéwnie ,mtodziezowka”,
czyli koloniami, obozami i wyjazdami
rodzinnymi — méwi Tuz. — Wojtek
z kolei ma klientéw zainteresowa-
nych tak zwang duzg turystka, czyli
dalekimi  podrézami,  czesto
w bardzo egzotyczne miejsca.
A1aczy nas podejscie do klienta

—Jednym z naszych zawodowych

Bez szczgScia by sie

W Koszalin przedsiebiorczy

nie udato

[ Sl
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Wojciech Stanistawski (pierwszy od lewej) i Krzysztof Tuz szybko odniesli sukces. Zaprocentowata 10-letnia praktyka w branzy.

obowigzkéw jest odwiedzanie
miejsc i hoteli, do ktdrych wysytamy
naszych podréznikéw — dodaje Sta-
nistawski. — Dzieki temu dokfadnie
wiemy, gdzie trafi nasz klient i co go
tam bedzie czekaé. JesteSmy row-
niez w stanie stuzy¢ radami, gdzie
najtaniej wynajagé samochdd,
w ktorym hotelu jest najlepsze je-
dzenie, a ktéry zapewnia najlepszy
widok z okna - dodaje. — O, ja na
przyktad ostatnio znalaztem w Turcji
hotelik, w ktérym nocleg ze $niada-
niem dla dwdch oséb kosztuje
13 Ztotych — wirgca pan Krzysztof.
- | teraz z czystym sumieniem bede
magt go polecac. Bo my dla naszych

klientdw szukamy takich ofert, na
ktére sami bySmy sie zdecydowa-
li.

Sposob na sukces

Oprécz doswiadczenia zawodo-
wego wiascicieli, ktére w przypadku
Masz Wakacje odegrato ogromng
role, na sukces firmy ztozyto sie
jeszcze kilka czynnikéw: lokalizacja,
pomyst na firme, ciezka praca
i odrobina szcze$cia. — Zanim otwo-
rzyliSmy wiasng dziafalnos¢, diugo
rozmawialiSmy i zastanawiali$my
sie, jak zacza¢ - wyjasnia Krzysztof
Tuz. — Dobry plan jest bardzo wazny.
Lokalizacja naszego biura tez jest

udana, cho¢ wtasciwie przypad-
kowa: mamy tu parkingi i blisko do
centrum. Ciezka praca, no cdz
- wzdycha. — Nie ukrywam, ze
czesto zdarza nam sie pracowac
réwniez w weekendy i to o prze-
dziwnych godzinach. Ale tak trzeba.
A szczescie? Bez niego by sie nie
obeszto, ale podobno szczescie
sprzyja najlepszym — $mieje sie.
Ciekawostkg jest to, ze swojg
firme panowie otwierali z kapitatem
ok. 20 tys. zt. — ByliSmy pewni, ze
pierwsze pdt roku bedziemy pra-
cowac niemal za darmo, jak w przy-
padku kazdej zaczynajacej firmy
—wspomina Wojciech Stanistawski.

- Tymczasem, ku naszemu ogrom-
nemu zdziwieniu i rados$ci, pierwsze
pienigdze zarobilimy po trzech
dniach, natomiast juz po miesigcu
zarabialiSmy na siebie. Mamy
jednak peing $wiadomos¢, ze gdyby
nie do$wiadczenie, z takimi pienie-
dzmi nie mieliby$my co marzy¢
0 wiasnym biurze podrézy — za-
znacza.

Przyszlos¢ w internecie

Jakie sg pomysty na dalszy rozwdj
Centrum Podrézy Masz Wakacje?
- Wecigz najwazniejsze jest docie-
ranie do klientéw i informowanie ich
0 naszej ofercie, dlatego stawiamy

na rozszerzanie naszych serwiséw
internetowych — deklaruje Krzysztof
Tuz. — Powaznie réwniez myslimy
o otwarciu profesjonalnego centrum
informaciji telefonicznej. Juz teraz je-
steSmy w stanie naszym klientom
w ciggu kilku minut przygotowac
oferte idealnie dostosowang do ich
potrzeb, ale chcemy by¢ jeszcze
lepsi — wyjasnia. — Poza tym za-
réwno internet, jak i telefon, dajg
nam szanse dotarcia do klientéw
z cafej Polski, a nawet z zagranicy.
| w tym wiasnie upatrujemy nasza
przysztos¢.
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